Indra cumple en 2009 al elevar
un seis por ciento sus ventas

@ En virtud del comunicado
que Indra ha enviado a la Co-
misién Nacional del Merca-
do de Valores, la compafifa ha
cumplido con todos los obje-
tivos que se habfa marcado pa-
ra el ejercicio de 2009. En ¢l
afirma que las ventas crecerdn
en torno al seis por ciento, al-
canzando una tasa de doble
digito en los mercados inter-
nacionales y logrando tam-
bién un crecimiento positivo
en el mercado doméstico. La
contratacién se situard en tor-
no a 2.700 millones de euros,
lo que significa un cinco por

GMV lidera

El proyecto Rehabilita se ha
creado a través de un consor-

cio de empresas con vocacién
y trayectoria reconocida en in-
novacién tecnoldgica, centros
de investigacién en tecnologfas
biomédicas, tecnologfas elec-
trénicas, TIC y tecnologfas ro-
béticas, asi como diversos cen-
tros clinicos de investigacién de
excelencia en procedimientos
innovadores en rehabilitacién,
que bajo el liderazgo de GMV,
rednan la experiencia y el co-
nocimiento necesario para
abordar con éxito los objetivos
planteados en este proyecto.

Arion se
refuerza con
un clister
tecnologico

& Arién Grupo ha adoptado
una nueva estructura empresa-
rial para reforzar su estrategia
de negocio ante el nuevo en-
torno econémico. El cldster
creado, denominado Consor-
cio de Tecnologfas Avanzadas,
supone la entrada dentro del
grupo de dos compaifas anda-
luzas, Ffeso y Aliatis, que des-
de 2004 colaboran con Arién;
y estard apoyado por la Junta de
Andalucfa a través de su Con-
scjerfa de Innovacién.

ciento mds y un por ciento su-
perior a las ventas del ejerci-
cio, con lo que se refuerza la
cartera de pedidos, que crece-
rd un seis por ciento. Asimis-
mo, el margen Ebit se situard
enel 11,4 por ciento, lo que
permite a Indra mantener la
rentabilidad alcanzada en el
ejercicio anterior.

Por otro lado, la empresa
que preside Javier Monzén, ha
comunicado sus previsiones
para este afio 2010. Asi, esta-
blece un objetivo de incre-
mentar las ventas entre un dos
¥ un cuatro por ciento, al pre-

Es importante sefialar que la
composicién de este consorcio

no estd orientada tinicamente
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Gonzalo Landaluce asume el cargo de vicepresidente de
ventas de Software AG Espafia, reportando al vicepresi-
dente senior de la Regi6n Oeste de Software AG, Jim
Close. Una de sus funciones sera impulsar el desarrollo
de la base de clientes en las dreas de SOA y BPM para
aprovechar las funcionalidades que ofrece la linea de
soluciones webMethods. Previamente a su incorpora-
Ci6n a Software AG, Landaluce ha desempeniado diver-
s0s cargos de alta direccidn, destacando el de Country
eria de Symantec, liderando en 2005 su
Veritas Software, firma de la que también

ver una mayor tasa de creci-
miento en los mercados inter-
nacionales y un comporta-
miento plano en el mercado
nacional. Estima igualmente
un aumento de la contratacién
superior al cinco por ciento, lo
que generard un aumento de la
cartera de pedidos. Y quiere
mantener el margen Ebit en
elentorno del 11,4 por ciento.

“Para el ejercicio 2010 espe-
ramos un panorama econémi-
co general y sectorial que se-
guird dominado por una fuerte
atonfa y con similar presién
competitiva, de forma particu-

el proyecto Rehabilita

a la posible ejecucién de este
proyecto, sino que va mds all4.
El conocimiento generado ser-
vird de base para mds desarro-
llos que beneficiardn a la in-
dustriay a la sociedad espafiola
y ayudard a desarrollar nuevas
iniciativas que contribuirdn
decisivamente a mejorar la ca-
lidad de vida de los ciudada-
nos. Rehabilita es un proyecto
Cenit, que nace con la preten-
sién de convertirse en una re-
ferencia internacional en el
avance y desarrollo de los Sis-
temas de Rehabilitacién para
el ciudadano.

lar en el mercado espafiol, es-
pecialmente en los segmentos
de demanda mds institucional.
Aun en este entorno, la forra-
leza de Ja cartera de pedidos y
las relevantes oportunidades co-
merciales generadas, principal-
mente en los mercados inter-
nacionales, nos permiten
confiar en que Indra seguird
creciendo en este gjercicio, tan-
to en contratacién como en
ventas. El mercado internacio-
nal serd, un afio més, el motor
bdsico de crecimiento”, explica
la firma en el comunicado re-

mitido a la CNMV.

El consorcio est4 constitui-
do por diez empresas y conta-
rd con la participacién de 11
centros de investigacién de ca-
rdcter ptiblico repartidos por
toda la geografia espafola, fa-
voreciendo relaciones de co-
laboracién publico-privada de
nuestro pafs, fomentando la
creacién de nuevas lineas de
servicios y potenciando el sec-
tor tecnolégico en Espafia pa-
ra hacer frente a los retos pre-
sentes y futuros. Un proyecto
con una inversién de 15 mi-
llones de euros, a desarrollar
en cuatro anualidades.
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