
lndra cumple en 2oog al eleuar
un seis por ciento sus uentas
& En virtud del comunicado
que Indra ha enviado a la Co-
misión Nacional del Merca-
do de Valores, la compañía ha
cumplido con rodo. Io, oble-
tivos que se había marcado pa-
ra el ejercicio de 2009. En él
afirma que las ventas crecerán
en torno al seis por ciento, al_
canzando una tasa de doble
dígito en los me¡cados inte¡-
nacionales y logrando tam_
bién un crecimiento positivo
en el mercado doméstico. La
contratación se situará en tor-
no a2.700 millones de euros,
lo que significa un cinco por

crento más y un por ciento su-
perior a l¿s venras del ejerci-
cio, con lo que se refuerza la
cartera de pedidos, que crece-
rá un seis por cienro. Asimi:-
mo, el margen Ebit se situará
en el 1 1,4 por ciento, lo que
permite a Indra mantener la
rentabilidad alcanzada en el
ejercicio anterio¡.

Por or¡o lado, la emp¡esa
que preside]avier Monzón, ha
comunicado sus previsiones
para esre año 2010. Así, esta-
blece un objetivo de incre-
menta¡ las ventas entre un dos
y un cuatro por ciento, al pre-

ver una mayor tasa de creci_
miento en los mercados inter_
nacionales y un comporra,
miento plano en el me¡cado
nacional. Estima igualmente
un aumento de la contratación
superior al cinco por ciento, lo
que generará un aumento de la
ca¡tera de pedidos. y quiere
mantener el margen Ebit en
el enrorno del 1 1,4 por ciento.

"Para el ejercicio 2010 espe-
ramos un panordma económi_
co general y sectorial que se-
guirá dominado por una luerte
atonía y con simila¡ presión
competitiva, de forma particu_

lar en el mercado español, es-
pecialmente en los segmentos
de demanda m¿ís institucional.
Aun en este entorno, la forta-
leza de \a cartera de pedidos y
las relevantes oportunidades co-
merciales generadas, principal_
mente en los mercados inter-
nacionales, nos permiten
confia¡ en que Indra seguirá
creciendo en este ejercicio, tan_
to en contratación como en
ventas. El mercado inte¡nacio_
nal será, un año más, el motor
b¿ísico de crecimiento", explica
la firma en el comunicado rc-
mitido a la CNMV
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GMU lidera el proyecto Rehabilita
* El proyecto Rehabilita se ha
creado a través de un consor-
cio de empresas con vocación
y trayectoria reconocida en in-
novación tecnológica, centros
de invesrigación en recnologras
biomédicas. recnologías elec-
trónicas, TIC y tecnologías ro_
bóticas, así como diversos cerr
tros clínicos de investigación de
excelencia en procedimientos
innovadores en rehabilitación,
que bajo el liderazgo de GMV
¡eúnan la experiencia y el co-
nocimienro necesario para
abordar con éxito los objetivos
planreados en esre proyecro.

Es importante señalar que la
composición de esre consorcio
no está orientada únicamente

a la posible ejecución de este
proyecro, sino que va más allá.
El conocimiento generado ser-
virá de base para más desarro_
llos que beneficiarán a la .in-
dustria y a la sociedad española
y ayudará a desar¡ollar nuevas
iniciativas que contribuirán
decisivamente a meiorar la ca-
lidad de vida de los ciudada-
nos. Rehabilita es un proyecto
Cenit, que nace con la preten-
sión de convertirse en una re-
ferencia internacional en el
avance y desarrollo de los Sis_

temas de Rehabilitación para
el ciudadano.

El consorcio está constitui-
do por diez empresas y conta-
rá con la participación de I 1

centros de investigación de ca_

rácter público repartidos por
toda la geogralia española, fa-
voreciendo relaciones de c<¡-
laboración público-privada de
nuestro país, fomentando la
creación de nuevas líneas de
servicios y potenciando el sec-
tor tecnológico en España pa_
ra hace¡ frente a los retos pre-
sentes y futuros. Un proyecto
con un¿ inverrión de l5 mi-
llones de euros, a desarrollar
en cuarro anualidades.
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s Arión Grupo ha adoptado
una nueva estructufa emp¡esa_
rial para relorz¿r ,u estraregia
de negocio ante el nuevo en-
torno económico. El clústcr
creado, denominado Consor-
cio de Gcnologías Avanzadas,
supone ia entrada dentro del
grupo de dos compañías anda-
luzas. Éleso y AJiaris, que des-
de 2004 colaboran con Arión;
y estará apoyado por laJunta de
A¡da.lucía a través de su Con-
sejería de Innovación.
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Gonzalo Landaluce asume el cargo de vicepresidente de
ventas de Software AG España, reportando al vicepresi_
dente senior de la Req¡ón 0este de Software AG, Jim
(lose. Una de sus funciones será impulsar el desanollo
de la base de clientes en las áreas de 50A y BpM para

aprovechar las funcionalidades que ofrece la línea de
soluciones webMethods. previamente 

a su incorpora_
cidn ¿ 5oftware AG, Landaluce h¿ desempeñado diver_
sos cargos de alta direccion, destacando el de Country
ManagffiJberia de Symantec, I¡derando en 200j su

'TñS#hffifÉfii¿s 
Software, firma de la que también

remotamenre y de forn
gura cuando ocurrían e

de transmisión en acru¿

ciones de software. Dat
la tecnología Intel vpro
mite solucionar estos pr
mas durante horario no
no, se evita el tene¡ PCr
inoperativos duranre el
rio laboral, aumennndr
productividad de los en


