Arion busca un socio para

multipl

Entre los escasos
fabricantes
espanoles de
software de
gestion para
empresa, doblara
ventas en 2009
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dos fabricantes espafioles de soft-

ware de gestion (ERP) de alta
gama para empresas medianas y gran-
des, ha logrado superar con sus desa-
rrollos a muchas multinacionales y triun-
fa en el mercado nacional, pero todavia
tiene pendiente dar un salto cualitativo
en dimensién y conquistar el propio mer-
cado andaluz. En plena crisis, la com-
paiiia alcanzara este ano los 14 millones
de euros de facturacién y prevé doblar-
la en 2009. Vive asi su momento mas
dulee tras eonsolidar un potente pro-
ducto base que luego adapta a distintos
sectores y empresas.

Con un 80% de su negocio fuera de
la comunidad, la firma, presidida por
Juan Manuel Rufino, quiere ahora ser
profeta en su tierra y crecer de la mano
de un socio industrial y financiero que
logre sacar el maximo partido al desa-
rrollo informético que lleva perfeccio-
nando desde que naci6 en 1991 bajo la
marca BAS. Arion, que tienen en su ac-
cionariado al fondo piblico de capital
riesgo Invercaria, negocia con varias
grandes empresas espafiolas implan-
tadoras de software la entrada en su ca-
pital, aunque, en palabras de Rufino, no
ha tomado nunca en consideracion las
ofertas que han llegado por parte de
multinacionales.

La compania es lider nacional en soft-
ware de gestion para el sector cons-
tructor, con clientes como Sacyr, pero
ahora que decae el ladrillo su gran baza
estd siendo las aplicaciones para las Ad-
ministraciones publicas, un campo
donde ya ha ganado concursos en Va-
lencia o Castilla y Ledn, con més de
90.000 funcionarios, y que espera. des-
plegar a partir de este afo en Catalufia
o Andalieia. Actualmente. el 60% del
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negocio procede del sector pablico, el
15% de las concesiones y el 25% restante
del sector empresarial privado, que ha
caido como consecuencia de la crisis.
Sin embargo, Rufino asegura que des-
pués del primer momento de paralisis,
el sector constructor estd empezando
areaccionar. Prueba de ello
es que la empresa negocia

1car su crecimiento

como Meéxico, Chile y Portugal. En este
sentido, 1a empresa, que fabrica el soft-
ware pero que no se encarga en soli-
tario de su implantacién, ha venido
cuajando alianzas con las grandes em-
presas consultoras e instaladeras que
en estos momentos le abren las puer-
tas de nuevos negocios. Es
el caso de Indra, una em-
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momento para su rama de
actividad, ya que sus pro-
ductos dan agilidad a la
empresa y permite ahorrar costes.
Segiin explica Juan Manuel Rufino,
también las concesiones, en sectores
como el de las aplicaciones para au-
topistas, serdn un pilar de futuro y el
motor de la internacionalizacion de la
empresa. aue va vende en paises
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Estos acuerdos con log
implantadores de soft{
ware le han permitido a Arion elimi-
nar los cuellos de botella que se le hu-
bieran presentado en su actividad si
también hubiese asumido la instalacién
de sus productos. En cualquier caso, 1a
compaiiia fabricante tutela el procesg
de implantacién.



