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Arion integra a dos consultoras para

presentarse a grandes contratos

res Latec

El primer pasoque -

FTWA

Lidia Velasco, Szullz
Aridr, tecnoldgica se
da en 1991 por un grupo
de prolesionales de la consul-
tariy informides, ha reorga-
nizado su estructura para im-
pulsar delinitivamente su
software de gestion empresa-
ral {eomocido como ERP, sus
siglas en inglés), denominado
BASS. Su nhjetivo es “crearun
clister v servir de tractor para
pegueiias TIC tanto de Anda-
lucia como del resto de Espa-
fiz", asegura su presidencs,
Juan Manuel Rufing, De este
modo, prevé cast miplicar la
facturacion acrual en tres
afios, hastalos 44 millones,

El primer paso que ha dad
eslacreacian de dos unidades
de negocio: Netens, gue ac-
omo cometcializadora
ograma; v Alesia, que
orquestard las grandes im-
plantaciones gue antes divigia
Aridn individualmente,

En esta iltima filial ha inte-
mrado a dos consultoras anda-
luzess del dmbito de las tecno-
logias de la informacion: Alia-
s, spiriof de la Escuela de Tn-
genieros de Sevilla, v Efeso,
proveniente de la facultad de
Informatcs de Jaén, con 120
v 45 empleados, respectiva-
TENTE,

Aritn mantens un 51% de
esta firma, micntras que el
454 restante se lo distribuyen
3 partes iguales las omas dos
Ln'gus% Na obstante, “per-
1u abspluta
I:H'pu'l'el'l nuevas

nolégica se

>villana ha reorganizado su estructura entorno a dos Uni
1a dado es la creacion de un clister con las firmas andaluzas Eleso J/Ah'mc

EL CLUSTER TECNOLOGICO, EN CIFRAS

> Empleados
tn numero.

- Facturacion
Enmillenes de ewrcs.

> Distribucidn de mercados
Exparlacion, en parcentaje.
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Juan Manuel Rufing, presidente de Grupo Aridn,

cooperacion, que permitird a
NUESII0S Partners ganar ca-

ché”, indica Rufing,

B ohjervo de la compadiia

es, por un lado, erear una red
de profesionales v consultoras
especializadas en tomo 1 su
programa cstrella, “Tis un

Pretende abordar
nuevos mercados,
empezando por
paises de América
Latina

buen momentn para captar
profesinnales de lujo que ac-
Wien como preseriplores de
Bass, va que se estin montan-
do muchos despachos peque-
fios por ex profesionales de
grandes consultoras”,

Par oo Jado, su ide es ga-
nar tamaio ¥ TLCUrs0s para
concurrir a grandes provectos
de gesdon de las adminisora-
ciones publicas en Larinoa-
mérica ~especialmente en
México y Chile- v despuds
Istados Unidosy Europa, “¥a
estamos wabajandn con Tx-

stenda para intentar financiar
estos proyectos con fondos
multilaterales”, asegura,
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CAF-Santana,
Siemens y
Vossloh pujan
por el Metro
de Granada

Expansion. Granada
CAT-Santana pujard contra
Siemensy Vossloh porel con-
trato de la Consejeria de
Obras Piblicas v Transporres
dela Junta parala fabricacion
¥ posterior manteniniento de
las trece unidades que confor-
mardn la flota de trenes del
Metropolitano de Granada B
presupuesto base de licita-
citn asciende 3 47,75 millones
v &l plazo de ejecucion cs de
26mescs.

Las fres empresas tienen
experiencia en cste lpo servi-
civs. Siemens ha producido ¥
suminisrado unidades pura
la Alta Velocidad, servicios
cercanias v 1os wetros de Wa-
drid y Barcelona; Vossioh Es-
pafia ha acuado de provee-
dor para el suburbano de
Valencia y para el Tren Tram

de Alicante; ¥
£ CAT-Santana,
cuya planta de

Himporte ;

taseda produceidn se
licitaciin- cneuentra en
esded77 Linures {Jaén),

milloes. ha realizado
Varias enmegas
para los metros de Sevilla,
Barcelona v Bruselas, asi co-
mo parael tranvia de Ritbao,
El pedido inicial para la
puesta en funcionamienta del
metro ligero es de mece uni-
dades, si bien el concurso es-
tablece una posible amplia-
cidn a cuatro mas. Por otro la-
do, Ios vagones deben tener
una capacidad para 200 per-
50NAs ¥ ull requisico obligato-
rio para la presentacion de la
oferta es incluir soluciones
para la circulacion de los me-
nes sin necesidad de earena-
rias en deterninados tramaos,




